
お申込み・詳しい講座内容は裏面をご覧ください。

生講座を「オンラインＬＩＶＥ講座」にて配信!

資産税実務研究会 無料スペシャルセミナー 無料参加費

講　師 大野 晃 氏
ITA大野税理士事務所  税理士／相続手続相談士研究協会  ディレクター
／一般社団法人中小企業税務経営研究協会  理事
／レッドスターコンサルティング株式会社  代表取締役社長

偏差値３８の機械科高校卒業から26歳で税理士取得。受験時代は相続の全国公開模試で2位の実績。相続手続実務も20代で着
手。業界初の飲食店開業支援モデルの取り組みが評価され船井総合研究所から会計事務所最優秀賞受賞。
一般社団法人中小企業税務経営研究協会では税理士業界の活性化と税理士が税務だけでなく経営能力の会得を目的に100名
超の税理士へマーケティング、セールス、採用戦略、クラウド活用等を講演・指導。
会計事務所向けのセミナー講演は累計200回以上の実績。また、個別経営コンサルティングについて税理士事務所からの歴任、他
に上場子会社のAI（人工知能）サービス会社の戦略アドバイザーも歴任

会計事務所に“特化”した
Webマーケティング&

ブランディング超実践講座！

東 京 生 講 座 7/16 火 17:00-19:00 40 名様会場受講 先着
※オンラインLIVE講座は
　チャットによる質問が可能です。オンラインＬＩＶＥ講座※

受講料 一般・会員 ： 無 料

会　場

人工知能時代にも税理士業務という差別化できないサービスの中で、
お客様から選ばれる手法のマーケティング&ブランディングについて解説

講　師 新井 健太 氏 新井行政書士事務所 所長
相続手続相談士研究協会  最高顧問  行政書士

運営サイト：練馬区の相続支援ドットコム
2009年　行政書士事務所開業 練馬区の相続支援ドットコム開設 同時にグーグルのPPC広告を始める
2018年　口座解約実績10億円を超える１回の相続における最多相続人は15人
町医者や公務員、個人事業主や現役社長の相続を手掛ける

東京都港区浜松町2-8-14 浜松町TSビル4F,5F,6F　TEL：03-6262-3553
［浜松町］ ビジョンセンター浜松町 JR山手線・京浜東北線「浜松町駅（南口-S5階段・金杉橋方面）」 徒歩3分

東京モノレール羽田空港線「モノレール浜松町駅（南口-1出口）」 徒歩3分、都営大江戸線・浅草線「大門駅（A1出口）」 徒歩5分

【ホームページ戦略編】 【営業マーケティング戦略編】 【ブランディング戦略編】

差別化が困難な税務業務を値引きされずにお客様を集客し契約する！
元々 IT が超苦手な税理士が語る！

詳しくは裏面をご覧ください！



株式会社ファルベ 〒104-0032 東京都中央区八丁堀4-1-3 宝町TATSUMIビル4Ｆ  TEL 03-6228-3272  担当：藤井・内海

2019/7/16（火） 「【無料スペシャルセミナー】会計事務所に“特化”したWebマーケティング&ブランディング超実践講座！」 申込書

会場案内講座内容

ビジョンセンター浜松町
東京都港区浜松町2-8-14 浜松町TSビル4F,5F,6F
TEL：03-6262-3553

・JR山手線・京浜東北線
　「浜松町駅（南口-S5階段・金杉橋方面）」 徒歩3分
・東京モノレール羽田空港線
　「モノレール浜松町駅（南口-1出口）」 徒歩3分
・都営大江戸線・浅草線
　「大門駅（A1出口）」 徒歩5分

浜松町

TEL.1 TEL.2　携帯電話など必ず連絡がつく先をご記入ください。

FAX E-mail

ご住所 〒

事務所名参加者名｜フリガナ

お申込み方法

必要事項をご記入の上、FAXにてお申込みください。折り返し受付確認票を送付いたします。HPからもお申込みいただけます。

03-5539-3751 HPからのお申込みはこちら http://farbe-net.com/FAX送信先

セミナーの詳細、インターネットからのお申込みは で検索！フ ァ ル ベ セ ミ ナ ー

受講形式　※いずれかの項目にチェックを入れてください。

□ 生講座会場受講 （40名様） □ オンラインLIVE講座

【ホームページ戦略編】
●  ホームページから安かろう悪かろうのお客が来ると思い込んで
　いませんか？全く逆です！
●  きれいなホームページで集客出来るわけでない。
　集客に大事なホームページ会社の選び方
●  ホームページ会社任せではダメ！顧客心理を学べ

【営業マーケティング戦略編】
●  営業が苦手でもマーケティングを学べば契約が楽になる
●  営業現場でトークを考えるな、事前に顧客の心をつかむ
　「トークスクリプト（営業台本）」を考えて準備しておこう

【ブランディング戦略編】
●  『誰』からサービスを受けるかが大事な時代、ブランディング作り
　が差別化出来ない税務業務で値引き防止を可能にする
●  成功したらメディアに出るのではない。
　成功してないからこそメディアに出るのです
●  実績は目で見えなければ実績がないのと同じ
　（実例１） 飲食に強い税理士ですとラジオ出演でブランディングした理由
　（実例２） 本から質のよい顧客が沢山問い合わせ、2冊の本を出版できた経緯と効果
●  セミナー企画&開催をして顧客を獲得&満足度を上げよう
●  累計300回のセミナー講師してきた経験から導く
　講演で大事な5つの事


